
Dein nächster Karriereschritt bei Controlware

Du möchtest Dich beruflich weiterentwickeln, neue Aufgaben übernehmen und Deine Erfahrung

und Ideen in einem anderen Bereich einbringen? Bei Controlware bieten wir Dir vielfältige

Möglichkeiten, Deinen weiteren internen Karriereweg aktiv zu gestalten.

Für die folgende Position suchen wir Verstärkung im Team von Christoph Steih. 

Nutze die Chance, neue Perspektiven kennenzulernen und gemeinsam mit uns die Zukunft von

Controlware mitzugestalten.

Dann bring Dich ein als:

Team Lead (m/w/d) Account Management

Finance & Insurance - NUR INTERN

Vertragsart: Vollzeit Standort: Dietzenbach



Das erwartet Dich

Verantwortung für die Erreichung der Umsatz- und Ergebnisziele des Verkaufsteams

„Finance & Insurance“

Als Vertriebsprofi (m/w/d) verstärkst du unsere strategische Ausrichtung im Sinne der

Kundenorientierung durch Entwicklung unserer Key Accounts, Bestandskunden sowie die

Neukundengewinnung

Du verstehst es unsere Kunden innerhalb ihrer Branche anzusprechen, durch passende

Kampagnen und Marketing Mix zu adressieren sowie das gesamte Portfolio der

Controlware erfolgreich bei den Kunden des Bereichs „Finance & Insurance“ zu platzieren

Du hast die Kostenstellenverantwortung (inkl. Budgetplanung) für das Verkaufsteam

„Finance & Insurance“ in Abstimmung mit der Verkaufsleitung der Region Mitte

Zu deinem Verantwortungsbereich gehören die fachliche und disziplinarische Leitung des

Verkaufsteams „Finance & Insurance“

Du berichtest an die Verkaufsleitung der Region Mitte und trägst im Führungskreis des

Verkaufsteams zur erfolgreichen Weiterentwicklung des Unternehmens bei

Das zeichnet Dich aus

Du verfügst über ausgeprägtes betriebswirtschaftliches und technisches Verständnis und

bist mit dem Geschäftsmodell der Systemintegration vertraut

Du bringst nachweisbare Verkaufserfolge in der Branche „Finance & Insurance" mit

Idealerweise hast du bereits Führungserfahrung mit Verkaufsteams

Du hast Freude an der Entwicklung deiner Mitarbeiter und Kunden, brichst gerne klassische

Denkmuster auf und bist ausgeprägt leistungsorientiert

Du bist stark in strategischer Verkaufsplanung und -steuerung sowie in der operativen

Führung

Du überzeugst durch Begeisterungs- und Entscheidungsfähigkeit und setzt Prozesse zügig

um

Mit deiner Leistung baust du die Marktposition aus und schöpfst das Entwicklungspotential

bei Kunden voll aus

Als unternehmerisch handelnde Persönlichkeit sorgst du für kontinuierliche Optimierung,

trittst souverän auf, verhandelst professionell und gewinnst Kunden wie Mitarbeiter für dich

Du hast das Tagesgeschäft im Griff und bist zugleich wertschätzender Gesprächspartner

(m/w/d)



Jetzt bewerben

Klingt das interessant für dich? 

Dann freuen wir uns auf Deine interne Bewerbung!

Ob Du Dich fachlich weiterentwickeln, neue Themen kennenlernen oder mehr Verantwortung

übernehmen möchtest – diese Position kann Dein nächster Schritt bei Controlware sein.

Auch wenn Du eventuell nicht alle Anforderungen erfüllst, ermutigen wir Dich, Dich zu bewerben.

Deine bisherigen Erfahrungen, Deine Motivation und Deine Bereitschaft, Dich in neue Aufgaben

einzuarbeiten, sind uns wichtig. Nutze hierzu gerne unseren Personalentwicklungs-Guide als

Unterstützung. 

Bewirb Dich über unseren internen Bewerbungsweg. Weitere Informationen findest Du im Wiki.

Bei Fragen zur Position oder zum Bewerbungsprozess steht Dir das Recruiting-Team unter

recruiting@controlware.de gerne zur Verfügung.

https://controlware.onlyfy.jobs/application/apply/3ra1bzdlefsx9po8nyex6xjetn6n8bi
https://chat.ai-hub.controlware.solutions/?model=personalentwicklung_guide.personalentwicklung_ai_assistant
https://wiki.controlware.de:8443/spaces/PER/pages/405504167/Interne+Stellenausschreibungen
mailto:recruiting@controlware.de

